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证券代码：601798 证券简称：蓝科高新 编号：2025-035

甘肃蓝科石化高新装备股份有限公司

关于 2025 年半年度业绩说明会召开情况的公告

一、说明会召开情况

甘肃蓝科石化高新装备股份有限公司（以下简称“公司”）于 2025

年 8月 28 日发布了《关于召开 2025 年半年度业绩说明会的公告》，并通

过上海证券交易所上证路演中心网站“提问预征集”栏目以及邮件等方式

提前征集投资者所关注的问题。

公司于 2025 年 9月 10 日 15:00—16:00 在上海证券交易所上证路演

中心（https://roadshow.sseinfo.com/）以网络互动形式召开了 2025 年

半年度业绩说明会。公司董事长王健先生、独立董事孙延生先生、周邵萍

女士、张正勇先生、董事会秘书兼财务负责人王发亮先生出席了本次说明

会，在信息披露允许的范围内就投资者关注的事项与投资者进行了沟通与

交流。

二、本次说明会投资者提出的问题及公司答复情况

公司就投资者在说明会上提出的问题给予了回答，问题及答复梳理如

下：

问题 1：请问公司对于下半年及未来在提升业绩方面有哪些具体计

划？

答复：尊敬的投资者，您好！感谢您对蓝科高新的持续关注。关于公

司对于下半年及未来的具体规划，公司已在《2025 年半年度报告》及《2025

年“提质增效重回报”行动方案》中作了详细披露，现将重点内容说明如

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者

重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。
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下：一是深耕传统优势市场，继续巩固在石油石化、煤化工等高端能源装

备领域的技术领先地位，强化与“三桶油”等核心客户的战略合作，提升

订单质量和交付效率；二是加速新能源装备布局，围绕“双碳”战略，重

点推进光热储能、氢能装备、深海经济等新兴领域的产业化落地，公司将

加快推进摩洛哥 100MW 光热储能项目的执行，并积极争取新的国际订单；

三是拓展海外市场，依托沙特、迪拜、摩洛哥等海外分公司，持续深化“一

带一路”沿线市场布局，提升海外订单占比，推动公司国际化战略落地；

四是公司将持续加大研发投入，聚焦关键核心技术攻关，推动产学研深度

融合，未来计划与多所高校、科研机构共建联合实验室，加快科技成果产

业化，公司将继续推进“首台套”重大装备的研发与示范应用，提升高附

加值产品占比；五是公司将持续推进“六定”组织改革，优化人力资源配

置，提升管理效率，通过精益制造、成本管控、供应链优化等措施，进一

步提升盈利能力和运营效率；六是公司高度重视投资者回报，未来将继续

结合经营状况，统筹利润分配与再投资需求，完善股东回报机制，同时，

公司将加快 ESG 体系建设，推动绿色制造、绿色园区建设，积极履行社会

责任，提升可持续发展能力。公司将持续评估并完善相关举措，及时履行

信息披露义务。敬请投资者注意投资风险。如需了解更多详细信息，欢迎

查阅公司于上海证券交易所官网（www.sse.com.cn）发布的相关公告及定

期报告。再次感谢您的关注与支持！

问题 2：公司海外市场布局情况如何？并购蓝亚检测 100%股权、中国

空分 51%股权对公司有什么积极影响？

答复：公司近年积极贯彻“双循环”发展战略，深度参与国内外能源

装备供应网络建设。我们新设了沙特分公司、迪拜分公司、摩洛哥分公司

等主体，将其作为海外市场的桥头堡。在海外油气田、能源储运装备、光

热熔盐储能等领域，均斩获了标志性订单，海外市场业务贡献得到有效提

升。此外，公司还与苏美达股份、中工国际等国机集团下属企业进行协同

发展，充分发挥装备制造能力，进一步形成了差异化的海外市场竞争优势。

在光热储能业务出海方面，公司与上述企业深化协同，联合投标海外工程
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总承包项目，整合光热储能技术与海外项目集成能力，积极开拓中东、北

非市场。2025 年，公司成功中标摩洛哥 100MW 光热储能项目，光热业务海

外订单持续落地，海外业务贡献占比显著提升。同时，公司也在积极筹备，

拟在巴西布局分支机构，进一步拓展海外市场版图。

关于并购蓝亚检测 100%股权及中国空分 51%股权，对公司有着诸多积

极影响。蓝亚检测专注于石油、化工、燃气、冶金、新能源领域设备和零

部件的性能检测、特种设备定期检验、风险评估、安全评价、失效分析、

型式试验、钻采炼化设备性能检测等业务。收购蓝亚检测，能够增强公司

在服务业务板块的实力，填补公司在检验检测领域的短板，提升公司在能

源装备全生命周期管理中的服务能力，有利于公司进一步拓展服务业务市

场，提升市场份额。

中国空分是一家以技术为核心，工程设计、咨询和工程总承包业务并

举的专业工程公司，业务领域涉及工业气体制备、天然气液化、低温液体

贮运、环保工程和废水深度处理回用、化工工程和能源综合回收利用、自

动化控制等，且具有多项甲级、乙级设计资质和多种施工资质，还是“国

家高新技术企业”。并购中国空分 51%股权，有助于增强公司在工程业务

板块的核心竞争力，使公司在特色工程承包领域的管理能力与人才团队水

平得到提升，强化公司业务获取和经营管理能力。

总体而言，通过此次并购，公司将形成在能源装备领域“设计-制造-

施工总承包-运维与检测服务”的整体解决方案能力，进一步提高公司核

心竞争优势，夯实公司产品、工程和服务业务三大支柱业务，提高上市公

司质量，助力公司在能源装备市场中获取更多的业务机会和更好的发展空

间。感谢您对公司的关注！

问题 3：公司上半年扭亏为盈的主要原因有哪些？上半年经营亮点有

哪些？

答复：尊敬的投资者，您好！2025 年上半年，公司营业收入同比增长

超 20%，得益于产品结构的持续优化，整体毛利率亦将同步提升。归母净

利润达 2095 万元，扣除非经常性损益后归母净利润为 1524 万元。这一亮
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眼业绩主要源于公司在石油石化装备领域对传统优势的持续巩固，以及在

新能源装备领域对氢能、光热储能等前沿技术的加速布局。通过产品结构

优化与高端制造能力提升，公司市场竞争力得以进一步增强；通过精益制

造与成本管控举措，运营效率持续提高，盈利水平亦实现显著跃升。这些

成果充分体现了公司战略转型的显著成效，以及对市场需求的精准洞察。

此外，公司在中亚、南美等海外市场，以及精细化工装备、海洋油气装备、

火电灵活性改造等领域均取得了突破性进展，上述领域持续增长的市场需

求，将为公司长期发展提供有力支撑。感谢您对蓝科高新的持续关注！

问题 4：请介绍下公司上半年的营收情况

答复：尊敬的投资者，您好！感谢您对蓝科高新的关注与支持。根据

公司于 2025 年 8 月 28 日披露的《2025 年半年度报告》，2025 年上半年

公司实现营业收入 4.12 亿元，同比增长 20.78%；归属于上市公司股东的

净利润为 2,094.63 万元，同比实现扭亏为盈，增长约 3,063.43 万元。业

绩增长的主要原因包括：新签订单增加，公司积极拓展市场，2025 年上半

年新签合同额达 61,493.45 万元，同比增长 52.66%；项目交付顺利，公司

加强项目管理，提升生产效率，完工产品产量同比增长 77.65%，带动收入

实现较快增长；产品结构优化，高附加值产品占比提升，2025 年上半年公

司整体毛利率为 26.82%，同比提高 7.44 个百分点。此外，公司持续深耕

石油石化及新能源装备领域，积极拓展海外市场，2025 年中标摩洛哥 100MW

光热储能项目，进一步增强了公司的国际竞争力和品牌影响力。未来，公

司将继续坚持“科技创新为引领、市场需求为导向、精益制造为支撑”的

发展战略，努力提升经营效率和盈利能力，争取为投资者创造更好的回报。

如需了解更多详细信息，敬请查阅公司于上海证券交易所官网

（www.sse.com.cn）发布的《2025 年半年度报告》全文。再次感谢您的关

注！

三、其他说明

关于本次业绩说明会的具体内容，投资者可登陆上海证券交易所上证

路演中心（https://roadshow.sseinfo.com/）进行回看。
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在此，对关注和支持公司发展并积极提出意见建议的投资者表示衷心

感谢！

特此公告。

甘肃蓝科石化高新装备股份有限公司董事会

2025 年 9月 13 日


