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浙江欧伦电气股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2026 年 7月 14日 

活动地点：浙江省杭州市临平区恒毅街 22 号公司会议室 

参会单位及人员：万联证券，山东益兴创业投资有限公司，方正证券投资有

限公司，联储证券，东北证券，山东国泰平安，山东益兴投资，开源，共青城汇

美盈创投资有限公司，泽富，山西证券，国泰海通证券，中兴通远，清淙投资，

巨鹿投资，磊垚资本，江海证券，指南基金，晨耀基金，汇美资本，复利汇通，

金长川资本，兴业证券，国联民生证券，第一创业证券。 

上市公司接待人员：公司董事、董事会秘书：郑成福先生。 

三、 投资者关系活动主要内容 

问题 1：公司业务以 B2B 为主，能否介绍 B2B、B2C 业务大致营收结构，同



时拆分 B端业务下游构成、工商业板块覆盖的细分场景？另外公司具备较强的 B

端非标定制与整体解决方案能力，相关技术是否切入四代住宅三恒、五恒等智

慧人居场景？ 

回答：公司整体业务显著以 B端业务为核心。国内家用除湿机主要依托经销

商渠道，自有品牌少量布局淘宝、京东线上渠道；工程项目通过招标或直接对接

中建材等大型客户合作开展。海外多采用 ODM模式，向乐天、爱丽思、欧尚、安

达屋、霍尼韦尔等知名品牌供货，由合作品牌面向终端销售。 

从品类结构划分，家用类产品营收占比约 55%，剩余 45%为工商类业务，涵

盖工商除湿机、车载冰箱、空气源热泵等产品，其中 B端最大收入来源来自海外

头部品牌的家用除湿机、移动空调订单。增长维度上，近年海外家用产品销量增

速较好；车载冰箱、空气源热泵虽然业务基数相对不高，去年实现较快增长，具

备不错增长弹性。 

国内工商业务应用场景较为广泛，覆盖地下室、古建筑、酒店、商业综合体、

厂房仓储等领域。受地产周期、国内消费环境影响，板块近两年增长存在一定压

力。但“松井”品牌在国内工商除湿市场积淀深厚，处于行业头部位置，拥有市

场口碑、品牌溢价以及完善的售后体系，相比同行具备综合竞争力，后续若宏观

环境改善，工商业务存在修复空间。 

依托长期积累的非标定制、系统解决方案能力，公司现已推出并实现五恒系

统相关产品销售，投资者可通过公司官方公众号查阅相关产品信息。公司厂区内

搭建了五恒系统实景体验空间，实测运行体验良好，相关产品技术及商业化落地

条件已逐步成熟，持续拓宽人居环境调控领域的应用边界。行业需求存在不确定

性，敬请投资者注意投资风险。 

问题 2：请问公司车载冰箱、空气源热泵目前已具备一定营收规模，两项新

业务在前装配套、后装零售市场的布局方向进展如何？公司对该板块未来 3-5

年的收入预期是怎样的？ 

回答：2025 年公司车载冰箱前装营收超 1 亿元，核心亮点为配套长城魏牌

高山 MPV 车载冰箱，该车型去年全年 MPV销量在国内表现十分突出。前装领域，

公司目前也已取得较多配套订单，并与长安、吉利、北汽、江淮等车企签订框架

合作协议，持续拓展新能源车企供应资源。 



空气源热泵业务 2025年已和中建材开展标杆项目合作，目前辽宁、内蒙、

宁夏、新疆多地政府项目正在对接中。新业务拓展成效受到市场需求、客户开发、

行业竞争等多重因素影响，未来发展具有不确定性，敬请投资者注意投资风险。 

问题 3：观察到公司除消费级市场外，正在发力工业品类、推进产品结构升

级。想了解，若后续工业级及定制化非标产品比重不断提高，对公司综合毛利

率会带来哪些影响？ 

回答：公司招股书显示，工业级非标定制产品毛利率优于家用除湿机、移动

空调。公司将持续倾斜资源，大力拓展工业热泵、家用热泵、车载冰箱、工业除

湿机相关业务的开拓和研发投入。受气候因素影响，今年上半年长江以南区域湿

度较大，工业除湿机市场需求旺盛，阶段性出现供货紧张。相关业务未来发展存

在不确定性，敬请投资者注意投资风险。 

问题 4：欧洲市场移动空调需求旺盛，当地传统分体空调安装繁琐。请问公

司是否针对欧洲市场推出定制化产品，更好适配当地家庭便捷安装、使用的需

求？ 

回答：公司移动空调产品本身十分适配欧洲、美国、日本等海外市场使用场

景，产品无需墙体打孔，消费者可自行完成安装。公司并未针对欧洲市场开发专

属差异化机型，但产品均符合并满足当地相关法规标准及认证要求。 

产品标配排风软管与窗户密封挡板等全套配件，客户收到产品后组装软管、

固定挡板、接通电源即可投入使用。目前主要分为冷暖两用型与单冷型两大系列，

其中大功率机型制冷能力接近两匹分体空调，适用于较大空间；小型机型适合卧

室、书房等小面积场景。 

该类产品一体化集成设计，外机组件整合在机身下部，无需额外配置室外机，

工作时通过排风管将热风排出室外。除海外家庭使用外，产品也广泛应用于商铺、

户外烧烤店、小型车间等场景，国内亦有相应销售。 

问题 5：请问公司数据中心业务具体布局情况如何？供应苹果数据中心等项

目的环境调节设备，与常规产品相比有何区别，产品价值量表现如何？公司对

该业务未来有哪些规划？ 

回答：公司数据中心相关业务可分两个阶段来看。依托恒温恒湿设备领域的

技术优势，公司早期在承接仓储一体化环境解决方案过程中，顺势配套服务了苹



果在贵阳的数据中心等相关项目，彼时尚未针对数据中心市场进行专项开发。 

近年来随着全球算力及 AI 产业快速发展，数据中心建设需求持续增长。公

司去年专门组建研发团队，布局数据中心精密空调、冷却设备等相关产品，目前

相关产品尚处于前期研发阶段，虽已和部分大客户开展对接，但暂无实质性落地

项目，暂无更多信息可供披露。若后续达成框架合作、实现产品落地或取得相关

认证，公司将通过临时公告、定期报告等方式及时对外披露。新业务拓展存在不

确定性，敬请投资者注意投资风险。 

温湿度、冷热调控应用场景广阔，公司持续依托自身在除湿、温湿度控制领

域的技术积累拓展下游应用。本次 IPO募投计划投入 9,925.00万元用于研发建

设，持续壮大研发力量；今年公司立项近 40个研发项目，其中 3至 5个项目聚

焦数据中心冷却相关领域。相关研发项目取得专利等阶段性成果后，公司也将适

时对外披露进展。 

问题 6：请问公司空气源热泵产品与传统除湿机、移动空调有哪些差异化优

势？家用及工业级产品的应用场景和市场空间如何？ 

回答：空气源热泵在产品属性与应用场景上，与除湿机、移动空调形成明显

差异化，核心优势聚焦节能减排、降碳排放。产品通过吸收部分空气中的热能进

行能量转换制热，核心应用于北方煤改电民生工程。以往黑龙江、河北、山东等

北方区域多采用集中热电供暖或家庭燃煤取暖，为落实节能降碳、治理空气污染

的政策要求，传统燃煤供暖模式逐步淘汰，空气源热泵成为电能清洁采暖的主流

优选方案。设备可搭配储热水箱使用，既能满足北方冬季集中采暖需求，也可适

配南方家庭地暖、厨卫生活热水、全屋供水等场景，同时广泛配套高端住宅四恒、

五恒智能人居系统。 

公司空气源热泵业务分为家用、工业级两大产品线。其中工业级热泵主要用

于工业烘干、厂区集中供暖供热等场景，可替代传统天然气锅炉蒸汽供热方案，

有效降低企业化石能源消耗，适配工业绿色低碳转型趋势。目前公司已承接相关

客户订单，实现产品落地供货与项目配套。相关业务未来发展存在不确定性，敬

请投资者注意投资风险。 

 

 



 

浙江欧伦电气股份有限公司  

董事会  

2026年 7月 15日  
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