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西藏诺迪康药业股份有限公司

关于 2026 年半年度业绩说明会召开情况的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大

遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

本公司于 2026 年 9 月 1 日（星期二）15:00-16:00 在上海证券交易所上证路演中心（网

址：http://roadshow.sseinfo.com/），以网络文字互动方式召开了公司 2026 年半年度业

绩说明会，现将召开情况公告如下：

一、业绩说明会召开情况

本公司于 2026 年 8 月 25 日在《中国证券报》《上海证券报》《证券时报》及上海证券

交易所网站（www.sse.com.cn）披露了《关于召开 2026 年半年度业绩说明会的公告》。2026

年 9 月 1 日 15:00—16:00，公司董事长陈达彬先生、总经理郭远东先生、副总经理兼董秘

刘岚女士、财务总监陈俊先生、独立董事林建昆先生、张黎明女士出席了本次业绩说明会，

并与投资者进行互动交流和沟通，就投资者关注的问题进行了回复。

二、投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次说明会上提出的所有问题给予了回答，问答整理如下：

1、2026年上半年公司整体经营取得相应成果，面对医药行业竞争以及市场环境变化，

下半年公司在营收、利润层面有哪些重点经营抓手？对于全年经营目标，公司目前是怎样

的判断？

2026年上半年公司整体经营取得相应成果，下半年工作安排如下：

第一，公司将在力争稳定新活素收入的同时，努力提高其他品种的销售，带来整体业

绩的提升；第二，公司将继续加大研发投入与项目引进力度，实现“内源性增长”“外源性

增长”双路径发力，以“新媒体营销”与“创新药研发”为双轮驱动，努力做好生产经营

管理工作，持续提升盈利能力和可持续发展能力，促进销售业绩的增长，力争完成全年的

经营目标。



2、请问公司对“新活素以外”的产品矩阵有何中长期规划？

针对新活素以外的自有产品，公司聚焦现有产品力重塑与价值挖掘，通过电商网络、

新媒体营销、渠道下沉等方式提升其他品种（包括诺迪康、雪山金罗汉等）的销量。2026

年上半年，公司除新活素外的其他品种占主营业务收入的 14.07%，同比增长 13.44%。

公司目前现金流充足，将通过持续加大研发投入、并购整合以及创新产品布局，确保

有持续不断的产品补充。同时，公司推动产学研合作与数字化管理，强化品牌及市场布局，

促进产业多元化与可持续发展。

3、请问公司对新活素全年的销量预期是多少？覆盖医疗机构的扩张计划是怎样的？

目前新活素已覆盖医疗机构近 7000家，公司将进一步加强与商业公司、医疗机构合作，

利用其资源去开发新医院，扩大新活素覆盖机构数；通过一系列努力，争取新活素全年销

量稳中有升。

4、请问公司管理层，2026年中报分红，何时确定股权登记日？

公司正在办理分红手续，相关手续完成后，预计近期将确定股权登记日并发布公告，

敬请关注。

5、新活素上半年为何出现下降？公司所述“行业政策调整及市场竞争格局变化”具体

是指什么政策影响？

2026年上半年，新活素销量同比出现个位数下降，属于正常波动范围。行业政策调整

及市场竞争格局变化具体包括：医保支付改革（DRG/DIP）深化、医保控费及医药反腐、

药品集中带量采购常态化等系列措施，政策具体内容详见公司半年度报告。同时，公司始

终坚持合规经营，严格执行行业法规与监管要求，积极通过加强学术推广、拓展医院覆盖

等措施应对挑战，确保产品销售的稳步推进。

6、公司 2025年完成新活素 1500 万支的产能扩充，如果按照 26年的销售情况，会否

出现产能闲置？后续会如何处理此部分产能？

新活素自 2017年进入医保后，销量总体呈上升趋势，新活素原有生产线已达到产能上

限，而一条生物制品生产线从立项筹备到最后取证生产，往往需要几年时间，为此公司必

须提前做好规划布局，保证未来的销售不受产能的影响；公司于 2021年启动新活素新生产

线建设，并于 2025年正式投产。新生产线的建成将进一步提高生产效率，降低成本，对新

活素未来的销售提供安全保障。

公司将采取以下举措进行市场拓展，确保新增产能得到有效利用：

（1）计划投资数千万元用于新活素循证医学探索性研究；



（2）持续做好学术推广工作；

（3）目前新活素已覆盖医疗机构近 7000 家，公司将进一步加强与商业公司合作，利

用商业公司资源去开发新医院，扩大新活素覆盖机构数。

7、7月时媒体报道江苏晨泰佐利替尼产销两旺，“临床用药需求加速释放，订单量持

续攀升”，公司作为总代理，为何没有披露佐利替尼销售情况？是销售微乎其微吗？

截至 2026年 6月 30日，公司主营业务收入 154,540.71万元，新活素销售收入 132,796.00

万元，占半年度主营业务收入的 85.93%；包含佐利替尼在内的其他品种销售收入 21,744.71

万元，占半年度主营业务收入的 14.07%，同比增长 13.44%。晨泰产品佐利替尼于去年上市

并进入医保目录，目前仍处于市场导入期，销售情况与市场推广、进院情况等因素相关。

公司持有江苏晨泰 13.04%的股权，2026年收益预计不会对整体业绩产生较大影响。

8、公司和绍兴黄酒上市公司合作，出于什么目的？要用藏药做药酒吗？对这个合作的

规划是怎样的？我指的是项目发展计划。

为顺应时代对健康的需求，响应国家号召，公司 2019年成立西藏氧道大健康生命科学

有限公司，致力于大健康产品的研发与销售运营。本次合作是公司基于大健康消费趋势研

判，拓展“药食同源”产业赛道的重要战略举措。公司依托西藏高海拔生态与稀缺原生药

材资源，借力古越龙山国家级酿造平台，推动藏药康养文化与黄酒养生文化的创新融合，

有助于拓展大健康产品线、提升品牌影响力，为公司培育新的利润增长点。目前双方已签

署战略协议，并完成实地调研与专家聘任，具体产品研发、上市时间及推广计划正按既定

节点稳步推进。

大健康业务是公司经营业务的有益补充，不会改变公司的主营业务。

9、上半年利润主要靠补贴，对下半年乃至全年的扣非净利润目标完成有信心吗？

2026年上半年，归属于上市公司股东的净利润 607,962,189.14元，归属于上市公司股

东的扣除非经常性损益的净利润 439,679,798.06元，公司收到的产业扶持款 174,677,153.25

元。公司主营业务盈利能力依然坚实，经营计划正稳步推进，管理层对完成全年目标持积

极态度，具体业绩请以公司后续公告为准。

特此公告。

西藏诺迪康药业股份有限公司

2026 年 9 月 2 日


